
《《《《サロンサロンサロンサロン活性化戦略活性化戦略活性化戦略活性化戦略のののの概要概要概要概要》》》》

★★★★スタッフがスタッフがスタッフがスタッフが商品売商品売商品売商品売りりりり上上上上げをげをげをげを上上上上げるげるげるげる★★★★

◆サロン本体の下に、新たにサロンサロンサロンサロン販売事業部販売事業部販売事業部販売事業部を販社販社販社販社登録し、スタッフは、ここに属していること

にします。

◆商品売り上げの粗利粗利粗利粗利のののの２０２０２０２０％％％％をスタッフ全員に還元します。粗利の金額は、サロン販売事業

部の仕入れ値と販売価格との差額です。

◆還元の比率は、サロンで独自に決めます。店長（５）、スタイリスト（４）、アシスタント（３）などで

す。一律同額にはしない方が良いでしょう。

◆オーナーが現場に立っている場合、オーナーも、スタッフと同様に還元を受けます。

◆還元額の上限は、一人につき１００１００１００１００万円万円万円万円までです。

★★★★スタッフがスタッフがスタッフがスタッフが代理店代理店代理店代理店をををを増増増増やしやしやしやし育育育育てるてるてるてる★★★★

◆導入時に既に、代理店契約している顧客は、サロン本体の顧客とし、サロン販売事業部は、

基本的には、小売りの顧客のみで、代理店代理店代理店代理店をををを持持持持たないたないたないたない状態状態状態状態からスタートします。

◆サロン販売事業部は、販社なので、顧客が販社以上にランクアップした場合は、サロン本体

に登録します。

★★★★スタッフがサロンスタッフがサロンスタッフがサロンスタッフがサロン外外外外でででで代理店代理店代理店代理店をををを開拓開拓開拓開拓するするするする★★★★

◆サロン活性化戦略では、スタッフはスタッフはスタッフはスタッフは、、、、代理店代理店代理店代理店にはなれませんにはなれませんにはなれませんにはなれません。。。。既に契約している場合は、その

権利を家族や親せきに委譲します。

◆スタッフは、商品をサロン販売事業部から６５６５６５６５％％％％で購入します。これにより、スタッフが買う分

も、還元の対象になります。

◆スタッフの買う掛け率は、６５％のまま変わりません。もっと安く買いたい場合は、自分の家族家族家族家族

やややや親戚親戚親戚親戚をサロンとをサロンとをサロンとをサロンと契約契約契約契約させればいいのです。

◆サロン活性化戦略を導入しているサロンのスタッフに限り、６５％で購入した商品をサロンの外

で、自由に販売して利益を得ることができます。
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スタッフスタッフスタッフスタッフ還元還元還元還元
◆事業部の粗利×20%
25万円×20%

5万円5万円5万円5万円

合計 50,000円合計 50,000円合計 50,000円合計 50,000円

オーナーオーナーオーナーオーナー利益利益利益利益
◆本体の粗利＋事業部の粗利
－還元額
5万円+25万円-5万円

25万円25万円25万円25万円

◆契約金

30,000円30,000円30,000円30,000円

合計 280,000円合計 280,000円合計 280,000円合計 280,000円
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オーナーオーナーオーナーオーナー

☺

☺

スタッフスタッフスタッフスタッフ

４４４４0%0%0%0%

４４４４0万円0万円0万円0万円

4444５%５%５%５%

4444５５５５万円万円万円万円

本体の粗利

5%5%5%5%

5万円5万円5万円5万円

☺☺
☺

本体本体本体本体
ＳＳＳＳ販社販社販社販社

販売事業部販売事業部販売事業部販売事業部
販社販社販社販社

平均平均平均平均７０%７０%７０%７０%

７０７０７０７０万円万円万円万円

事業部の粗利

25%25%25%25%

25万円25万円25万円25万円
代理店代理店代理店代理店
６５６５６５６５％％％％

契約契約契約契約
８０８０８０８０％％％％

一般一般一般一般
１００１００１００１００％％％％

★★★★代理店契約代理店契約代理店契約代理店契約 保証金30万円保証金30万円保証金30万円保証金30万円 契約金3万円契約金3万円契約金3万円契約金3万円



全員参加型ビジネス活性化システム
《《《《外部活性化会員外部活性化会員外部活性化会員外部活性化会員のののの詳細詳細詳細詳細》》》》

★★★★仕事内容仕事内容仕事内容仕事内容★★★★

◆販売事業部の一員として、販売事業部の売り上げマシマシにマシマシにマシマシにマシマシに貢献貢献貢献貢献する。

◆マシマシ実現のため、外部会員、代理店を獲得する。商品の注文を取って来る。

★★★★登録条件登録条件登録条件登録条件★★★★

◆初回一回、商品を2万円以上購入2万円以上購入2万円以上購入2万円以上購入すること。

◆ＨＷ社員（お試しを含む）ではないこと。

◆短期契約中でないこと。

◆一坪委託契約中でないこと。

◆販社以上の販売代理店でないこと。

★★★★資格資格資格資格★★★★

◆時給時給時給時給なしなしなしなし。

◆65%65%65%65%で商品を購入できる。

◆販売事業部の一員として、事業部の粗利の２０％から、還元比率に基づいた還元還元還元還元を

受けられる。

★★★★商品商品商品商品のののの購入購入購入購入★★★★

◆購入は、現金または、事前振り込み後の直送。代引き発送は、できない。

★★★★還元比率還元比率還元比率還元比率★★★★

◆事業部への貢献度（売上）によって、毎月毎月毎月毎月、、、、変動変動変動変動する。

◆オーナー５、店長４、スタイリスト３、アシスタント２、内勤パート１を基本とした場合、

貢献度が、20万円以上20万円以上20万円以上20万円以上ならならならなら、、、、オーナーとオーナーとオーナーとオーナーと同同同同じじじじ、５、15万円以上なら、４、10万円

以上なら、３、5万円以上なら、２、5万円未満なら、１。

◆ただし、月の売上が、2万円2万円2万円2万円にににに満満満満たないたないたないたない場合場合場合場合はははは、0、0、0、0とする。

（自分で購入しても良い。）

◆還元比率が００００のののの月月月月がががが３３３３ｹｹｹｹ月以上続月以上続月以上続月以上続いたらいたらいたらいたら、、、、登録抹消登録抹消登録抹消登録抹消となる。（再入会可）

★★★★代理店契約代理店契約代理店契約代理店契約★★★★

◆外部活性化会員は、雇用ではないので、本人本人本人本人のののの名義名義名義名義で代理店契約できる。
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★★★★貢献度貢献度貢献度貢献度（（（（売上売上売上売上））））★★★★

☆本人購入分☆

◆本人本人本人本人がががが購入購入購入購入したしたしたした金額金額金額金額は、入会時の購入金額を除き、貢献度に加算する。

◆本人が代理店、または、総代理店である場合、その代理店代理店代理店代理店、、、、またはまたはまたはまたは、、、、総代理店総代理店総代理店総代理店

としてのとしてのとしてのとしての仕入仕入仕入仕入れれれれは、貢献度に加算される。

☆紹介貢献☆

◆非会員から取ってきた事業部への注文金額注文金額注文金額注文金額は、初月分のみ、貢献度に加算される。

◆獲得した事業部の代理店代理店代理店代理店、、、、総代理店総代理店総代理店総代理店のののの当月分当月分当月分当月分のののの仕入仕入仕入仕入れれれれ金額金額金額金額が、貢献度に加算

される。

◆外部会員外部会員外部会員外部会員をををを獲得獲得獲得獲得した場合、外部会員の初月分の購入金額（入会時の2万円を含む）

が、貢献度に加算される。

☆入会2万円☆

◆入会時の購入金額（2万円）は、入会者本人の貢献度には加算されない。

◆入会時の購入金額（2万円）は、外部会員外部会員外部会員外部会員をををを獲得獲得獲得獲得した外部会員の貢献度に加算さ

れる。

★★★★紹介料紹介料紹介料紹介料★★★★

◆代理店代理店代理店代理店、、、、またはまたはまたはまたは、、、、総代理店総代理店総代理店総代理店であるであるであるである外部会員外部会員外部会員外部会員が、外部会員を獲得した場合、

初回購入額（2万円）の事業部の粗利の６０％（6,600円6,600円6,600円6,600円）が紹介料として、還元

される。

◆一般の外部会員と事業部の責任者は、この紹介料は、もらえない。

★★★★販売利益販売利益販売利益販売利益★★★★（（（（代理店代理店代理店代理店、、、、総代理店総代理店総代理店総代理店でないでないでないでない場合場合場合場合））））

◆外部活性化会員が取ってきた注文は、事業部の売上。

◆事業部の粗利から、還元はもらえるが、販売利益販売利益販売利益販売利益はもらえないはもらえないはもらえないはもらえない。

◆事前に購入した商品を個人的に販売して利益を得ることは、可。

◆外部活性化会員が、代理店または総代理店なら、販売利益はもらえる。



全員参加型全員参加型全員参加型全員参加型ビジネスビジネスビジネスビジネス活性化活性化活性化活性化システムシステムシステムシステム
～内勤と外部活性化会員の違い～

社員社員社員社員・アルバイト・パートなど・アルバイト・パートなど・アルバイト・パートなど・アルバイト・パートなど 外部活性化会員外部活性化会員外部活性化会員外部活性化会員

登録条件登録条件登録条件登録条件 会社規定に基づく。 ・初回一回初回一回初回一回初回一回、2、2、2、2万円以上万円以上万円以上万円以上購入。

固定給固定給固定給固定給 あり なし

役職別役職別役職別役職別のののの固定比率固定比率固定比率固定比率。 ・貢献度によって、毎月毎月毎月毎月、、、、変動変動変動変動する。
オーナー・店長・スタイリスト・ 例）20万円以上 ５、15万円以上 ４、10万円以上 ３、

還元比率還元比率還元比率還元比率 アシスタント・アルバイト 5万円以上 ２、 5万円未満 １

５・４・３・２・１等 ・貢献度貢献度貢献度貢献度が2が2が2が2万円万円万円万円にににに満満満満たないたないたないたない場合場合場合場合はははは、、、、００００。

・還元比率還元比率還元比率還元比率がががが、3、3、3、3ヶヶヶヶ月連続月連続月連続月連続でででで００００のののの場合場合場合場合、、、、登録抹消登録抹消登録抹消登録抹消。

・契約から１ヶ月間に限り、獲得した(総)代理店の売上。

・非会員からの1ヶ月間の注文金額。

貢献度貢献度貢献度貢献度 なし ・紹介した外部活性化会員の初回購入金額及び、1ヶ月間の売上。

・本人の購入金額。

・本人名義の事業部傘下の(総)代理店の売上。

・通常業務 ・商品注文の獲得

仕事内容仕事内容仕事内容仕事内容 ・事業部の売上UP ・新規代理店の獲得

・代理店の獲得 ・外部活性化会員の獲得

特典特典特典特典 65%65%65%65%で商品を購入できる。 65%65%65%65%で商品を購入できる。

受注受注受注受注・・・・発注発注発注発注 会社規定による 現金または、事前振り込み後の発送

代理店契約代理店契約代理店契約代理店契約 家族家族家族家族のののの名義名義名義名義なら可。 本人本人本人本人が契約できる。

★みんなで力を合わせて地球環境を浄化しよう！ 《2012年3月15日までに100万人達成のための販売網拡大プロジェクト》
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全員参加型ビジネス活性化システム
分配比率の求め方

事業部事業部事業部事業部のスタッフののスタッフののスタッフののスタッフの種類種類種類種類によってによってによってによって、、、、還元比率還元比率還元比率還元比率のののの定定定定めめめめ方方方方のルールがのルールがのルールがのルールが異異異異なりますなりますなりますなります。。。。

●●●●従業員従業員従業員従業員、、、、内勤内勤内勤内勤パートのパートのパートのパートの場合場合場合場合
全員が協力しやすいように、役職別役職別役職別役職別のののの固定比率固定比率固定比率固定比率とする。

役職役職役職役職 役職比率役職比率役職比率役職比率 人数 分母計算 分配比率人数 分母計算 分配比率人数 分母計算 分配比率人数 分母計算 分配比率
① ② ①×② ①① ② ①×② ①① ② ①×② ①① ② ①×② ①／（／（／（／（③+⑥③+⑥③+⑥③+⑥））））

オーナーオーナーオーナーオーナー ５５５５ １１１１人人人人 ５５５５××××１１１１＝＝＝＝ ５ ５５ ５５ ５５ ５／／／／４９４９４９４９
店 長店 長店 長店 長 ４４４４ １１１１人人人人 ４４４４××××１１１１＝＝＝＝ ４ ４４ ４４ ４４ ４／／／／４９４９４９４９

スタイリストスタイリストスタイリストスタイリスト ３３３３ ３３３３人人人人 ３３３３××××３３３３＝＝＝＝ ９ ３９ ３９ ３９ ３／／／／４９４９４９４９
アシスタントアシスタントアシスタントアシスタント ２２２２ ２２２２人人人人 ２２２２××××２２２２＝＝＝＝ ４ ２４ ２４ ２４ ２／／／／４９４９４９４９
内勤内勤内勤内勤パートパートパートパート １１１１ ３３３３人人人人 １１１１××××３３３３＝＝＝＝ ３ １３ １３ １３ １／／／／４９４９４９４９
－ － －－ － －－ － －－ － － 合計合計合計合計 ③③③③ ２５２５２５２５ －－－－

①①①①に、会社で決めた、役職別の還元比率を記入します。
②②②②に、人数を記入します。
①①①①と②②②②を掛け算し、答えの総合計を③③③③に記入します。
同様に、下の表の④④④④～⑥⑥⑥⑥を記入します。
①①①①を分子、③+⑥③+⑥③+⑥③+⑥を分母にしたものが、スタッフ還元の分配比率です。

●●●●外部活性化会員外部活性化会員外部活性化会員外部活性化会員のののの場合場合場合場合
事業部の売上に対する貢献度によって、毎月、変動制変動制変動制変動制にする。
売上が、2万円未満2万円未満2万円未満2万円未満の月は、還元比率を““““００００””””とする。

事業部事業部事業部事業部のののの売上売上売上売上にににに 変動比率変動比率変動比率変動比率 人数 分母計算 分配比率人数 分母計算 分配比率人数 分母計算 分配比率人数 分母計算 分配比率
対対対対するするするする貢献度貢献度貢献度貢献度 ④ ⑤ ④×⑤ ④④ ⑤ ④×⑤ ④④ ⑤ ④×⑤ ④④ ⑤ ④×⑤ ④／（／（／（／（③+⑥③+⑥③+⑥③+⑥））））
20万円以上20万円以上20万円以上20万円以上 ５５５５ 1人 51人 51人 51人 5×1×1×1×1＝ 5＝ 5＝ 5＝ 5 ５５５５／／／／４９４９４９４９

15万円以上15万円以上15万円以上15万円以上～20～20～20～20万円未満万円未満万円未満万円未満 ４４４４ 2人 42人 42人 42人 4×2×2×2×2＝ 8＝ 8＝ 8＝ 8 ４４４４／／／／４９４９４９４９
10万円以上10万円以上10万円以上10万円以上～15～15～15～15万円未満万円未満万円未満万円未満 ３３３３ 2人 32人 32人 32人 3×2×2×2×2＝ 6＝ 6＝ 6＝ 6 ３３３３／／／／４９４９４９４９
5万円以上5万円以上5万円以上5万円以上～10～10～10～10万円未満万円未満万円未満万円未満 ２２２２ 1人 21人 21人 21人 2×1×1×1×1＝ 2＝ 2＝ 2＝ 2 ２２２２／49／49／49／49
２２２２万円以上万円以上万円以上万円以上～5～5～5～5万円未満万円未満万円未満万円未満 １１１１ 3人 13人 13人 13人 1×3×3×3×3＝ 3＝ 3＝ 3＝ 3 １１１１／／／／４９４９４９４９

２２２２万円未満万円未満万円未満万円未満 ００００ 3人3人3人3人 ００００×3×3×3×3＝＝＝＝ ０ ００ ００ ００ ０
－ － －－ － －－ － －－ － － 合計合計合計合計⑥⑥⑥⑥ ２４２４２４２４ －－－－

④④④④は、20万円以上の変動比率をオーナーと同じにします。
④④④④を分子、③+⑥③+⑥③+⑥③+⑥を分母にしたものが、外部会員の分配比率です。
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