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販売事業部 本部（販社）
45％

【 外部活性化会員のフローと展望 】

粗利なしv

粗利10％v

粗利10％v

粗利なしv

Aの貢献度範囲
A+B+C～Mの購入額／毎月

Bの貢献度範囲
B+C～Mの購入額／毎月

Cの貢献度範囲
Cの購入額／毎月

D～Mの購入額／初月のみ

入会金額
定価

￥20,000

Cの貢献度範囲
C+D～Mの購入額／毎月

粗利なしv

 登録

 契約

 契約

 登録

 紹介

 登録

還元金額
￥6,600

売上金額
￥4,400

■入会金額の還元
定価：￥20,000－仕入値（￥20,000 ×45％）＝粗利：￥11,000
粗利：￥11,000×40％＝売上金額：￥4,400 → 販売事業部（販社）は一般会員の入会につき1人当たり￥4,400の利益
粗利：￥11,000×60％＝還元金額：￥6,600 → 総代理店・代理店は一般会員の入会につき1人当たり￥6,600の還元

■一般会員Cが代理店契約した場合
● 紹介した一般会員D～Mの入会金額
から1人当たり￥6,600 が還元される。
　￥6,600×10 名＝￥66,000
● D～Mを代理店Cの顧客として登録、
D～Mの購入額がCの貢献度として毎月
計上される。

※一般会員が3ヶ月に1回65％で商品を￥2万購入した場合の1ヶ月の平均

	代理店の保証金
￥30 万

￥300 万
￥1,500 万
￥3,000 万

－

一般会員
1名

10 名
50 名

100 名
年間合計

入会金の還元
	 ￥6,600
	 ￥66,000
	 ￥33 万
	 ￥66 万

約￥400 万

■総代理店・代理店 会員の展望
商品の売上高※
	 ￥6,600
	 ￥66,000
	 ￥33 万
	 ￥66 万

約￥400 万

こんな総代理店1件からの売上げ▶入会金￥22 万（￥4,400×50 名）+ 商品の売上高￥28 万＝￥50 万
こんな代理店1件からの売上げ▶　入会金￥22 万（￥4,400×50 名）+ 商品の売上高￥33 万＝￥55 万
■例えば 販売事業部の総代理店・代理店会員が…	
10 件（総代理店 3 件 + 代理店　7 件）	▶月￥535 万×12ヶ月＝	 年間￥6,420 万の売上げ
20 件（総代理店 5 件 + 代理店 15 件）	▶月￥1,075 万×12ヶ月＝	年間￥1億 2,900 万の売上げ
30 件（総代理店 7 件 + 代理店 23 件）	▶月￥1,615 万×12ヶ月＝	年間￥1億 9,380 万の売上げ

■販売事業部（販社）の展望


